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NOTA DE PRENSA

Muchos hombres compran juguetes XXX de uso femenino para regalar a sus parejas

¿Qué compran los españoles en un sex shop online?

La tienda erótica de Marqueze oferta online más de 4.500 artículos eróticos y se sitúa en el primer puesto de los sex shops online de España

Madrid, 25 de julio de 2006 – Todos sabemos que en los sex shops se pueden encontrar todos los artículos relacionados con el sexo. Pero, ¿quiénes son los usuarios de estas tiendas del sexo? ¿Qué productos son los que más se venden?

Marqueze.net, web perteneciente a la compañía española especializada en contenidos para adultos en Internet Marqueze Telecom S.A, ofrece a través de Grutinet (grupo de tiendas especializada en la venta online de artículos eróticos, y proveedora de la tienda de la web) más de 4.500 productos y ha realizado un estudio de consumo para desvelar algunas dudas que podían asaltar a los posibles usuarios.

El artículo erótico se ha convertido en un auténtico producto de consumo. La tienda de Marqueze.net  sirve a sus clientes más de 10.000 paquetes anuales, con pedidos que oscilan desde los 15 € hasta los 450€, siendo el coste medio de cada compra de 43,75 €. Para poder asumir este gran volumen de ventas, Marqueze dispone de un stock real de más de 4.500 artículos y más de 16.000 unidades en su almacén. De este modo, mantiene el compromiso de entrega de los pedidos en un plazo de 24 horas.

El servicio de entrega, que respeta al máximo la privacidad y confidencialidad del envío, se realiza en un paquete anónimo. Basándose en los datos disponibles de los clientes - nombre y dirección de entrega-, el portal de contenidos para adultos ha identificado que el 70% de sus clientes son hombres y el 30% son mujeres.

En cuanto al perfil del cliente, aunque los hombres son los consumidores mayoritarios (un 70%, frente a un 30% de mujeres), la gran mayoría de artículos que se compran son juguetes para uso femenino, lo que nos lleva a pensar que los hombres consideran el juguete erótico como una compra perfecta para el disfrute en pareja. Las mujeres, sin embargo, compran generalmente juguetes destinados a la masturbación o artículos de lencería.

Juguetes XXX y lencería sexy

Aunque no hay un producto estrella que se diferencie especialmente de los demás por las unidades vendidas, lógicamente los artículos de menor coste tienen mayor demanda, como, por ejemplo, las bolas chinas o los vibradores básicos. Sin embargo, muchos clientes son ya consumidores habituales y cada vez compran juguetes más sofisticados para su uso y disfrute personal o en pareja.

Los artículos más demandados son aquellos incluidos en la categoría de “Juguetes XXX” (con un 50,9% de las ventas). Dentro de esta tipología podemos encontrar todo tipo de vibradores, estimuladores, bolas chinas, vaginas, bocas y manos de gelatina, con o sin vibración, etc. La sección de DVD’s acapara un 13,4% de las ventas, con títulos para todos los gustos sexuales y el reclamo de estrellas del porno como Nacho Vidal o Rocco Siffredi.

En la sección de “Lubricantes y aceites” (12,4%), los clientes pueden comprar desde cremas para potenciar la estimulación a aceites aromáticos o vaselinas.  Otra de las categorías con mayor éxito de ventas es la de “Lencería” (10,6%), con multitud de prendas íntimas con las que echar a volar la imaginación y una cuidada selección de zapatos sensuales y pinturas corporales para disfrutar de una experiencia única.

Los preservativos –que alcanzan el 10,3% de las ventas- ofrecidos en la tienda virtual incluyen modelos de sabores (chocolate, frutas tropicales…), con rugosidades, fluorescentes, sin látex, etc. Por último, también se venden juegos de mesa y sociedad (1,8%), con barajas eróticas, juegos de pareja y juegos de grupo para una perfecta noche de juerga; y una línea especial de cosméticos y perfumes (0,5%), que incluye, entre otros artículos, tintes para las zonas íntimas, ambientadores con forma de pechos para el coche y todo tipo de fragancias evocadoras. 

En palabras de Emilio Márquez, gerente de la web Marqueze.net: “No debemos obviar que el artículo erótico es un producto de consumo. Las tiendas eróticas online están teniendo una gran expansión y aceptación, ya que los clientes no se sienten violentos por ser vistos al entrar en un sex shop, y disfrutan de más intimidad”

Final del formulario

La Compañía 

El  Grupo Marqueze nació a partir del sitio web Marqueze.net, y a día de hoy está formado  por  la  compañía  de servicios online y proveedora de soluciones de   contenido  en  la  red,  Marqueze Telecom, S.A.; Marqueze Servicios Marca Blanca,  S.L;  y  la productora de contenidos para móviles y Tv, Marqueze Servicios Audiovisuales S.A. 
  Marqueze  fue  creada por Emilio Márquez, primer responsable de la misma, 
  tiene  su sede en Sevilla y está especializada en el mercado de ocio para 
  adultos  en  Internet.   Grupo  Marqueze  opera  con  un  total  de  310 webmasters. Su permanente innovación  y  su  cuidadoso  trato al usuario han hecho que esta empresa 
  cuente  con  una  audiencia fiel y numerosa, que han llevado a Marqueze a 
  ser  actualmente  la  primera empresa de contactos de capital español con 
  expansión  internacional. 

Una larga trayectoria, el duro trabajo y la permanente puesta en marcha de nuevos proyectos y objetivos ha desembocado en que Grupo Marqueze sea, a día de hoy, punto de referencia en todo lo relacionado con el negocio online. Esta presencia adquiere su máxima representación en el reciente Informe e-España 2006, Informe Anual sobre el desarrollo de la Sociedad de la Información en España, en el que aparece un estudio de Marqueze.net, referente a las nuevas formas de relación personal a través de Internet. Este estudio puede encontrarse dentro del Capítulo “Usos de Internet en los hogares españoles”; apartado 6.3; pag 111. 
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